
ZAŁĄCZNIK NR 4 do wniosku  

„BIZNES PLAN” 
(należy wypełnić komputerowo lub czytelnie drukowanymi literami)

STRESZCZENIE PROJEKTU PRZEDSIĘWZIĘCIA 

1. Do kogo jest adresowany, o jakie środki zabiegam, na co zostaną przeznaczone (mój

wkład własny), dla kogo przeznaczony jest mój produkt/usługa. Proszę opisać

doświadczenie związane z proponowanym rodzajem działalności gospodarczej.
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PREZENTACJA FIRMY 
 
2. Najważniejsze dane : nazwa i adres firmy, lokalizacja działalności -miejsce 

faktycznego wykonywania działalności gospodarczej, rodzaj działalności, profil            

i zakres działalności firmy, misja i cele firmy  (wprowadzenie nowych produktów lub 

usług, wzrost zdolności produkcyjnych, wytwórczych), czyje potrzeby chce firma 

zaspokoić, plany zatrudnienia dodatkowych osób (ile osób, od kiedy i na jakie 

stanowiska chce wnioskodawca zatrudnić, w jakim wymiarze czasu pracy).  
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 CHARAKTERYSTYKA PRODUKTÓW I USŁUG 

 
3. Proszę opisać swój produkt/usługę ( plan rozszerzenia asortymentu, w jaki sposób 

produkt/usługa różni się od produktów, usług konkurencji, czy jest to nowy 

produkt/usługa (wskazać zalety które różnią go od istniejących produktów/usług, na 

czym polega jego przewaga,  czy dotyczą potrzeb, które obecnie nie są zaspakajane. 
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RYNEK I MARKETING 

4. Rynek i klienci w szczególności proszę podać gdzie i w jaki sposób będzie prowadzona 

sprzedaż, teren działania – czy produkt/usługa jest przeznaczona na rynek lokalny, 

regionalny, krajowy, charakterystyka klientów, (kim są nabywcy, proszę wymienić 

potencjalnych odbiorców), charakterystyka konkurencji ( wskazać głównych konkurentów 

ich mocne i słabe strony), miejsca i źródła zaopatrzenia, dostawców, działania 

marketingowe – (promocja, polityka cenowa, korzyści dla nabywców, popyt), planowane 

formy promocji firmy, reklama, dostępność informacji dla klienta.  
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 PRZYGOTOWANIE, KWALIFIKACJE 

5. Przygotowanie do prowadzenia własnej działalności gospodarczej – udokumentowane 

wykształcenie, posiadane doświadczenie zawodowe, kwalifikacje, uprawnienia, odbyte 

kursy, szkolenia, pozwolenia, kontakty handlowe, przedwstępne umowy, oświadczenia             

o nawiązaniu współpracy z przyszłymi kontrahentami, posiadane maszyny, urządzenia, 

środki transportu, prawo do dysponowania lokalem ( wielkość powierzchni lokalu, liczba 

pomieszczeń, warunki, lokalizacja).  
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6. Wybrana forma opodatkowania podatkiem dochodowym :  
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ANALIZA FINANSOWA PRZEDSIĘWZIĘCIA 
 
7. Bilans otwarcia 
 

AKTYWA PASYWA 

 

Środki trwałe ( wyposażenie) ......................... 

 

 

Kapitał własny               ................................. 

 

Środki obrotowe                     .......................... 

 

 

 

 

 

Kapitał obcy(dotacja)    .................................. 

 

          

 

Materiały/Towary                   .........................  

 

 

Środki pieniężne(gotówka)     ........................ 

 

 

Razem aktywa                         ........................ 

 

 

Razem pasywa                ................................. 

 

USTALENIE WIELKOŚCI PRZYCHODÓW I KOSZTÓW DLA PLANOWANEJ 
DZIAŁANOŚCI w skali miesiąca w (zł) : 
 
A. Ustalenie wielkości przychodów, (rodzaj, cena, przewidywana ilość usług, przewidywana 
wielkość sprzedaży towarów i produktów) :   
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B. Ustalenie wielkości kosztów stałych i zmiennych: 
 

- koszty stałe – koszty, które nie ulegają zmianie wraz ze zmianą wielkości obrotów, 
- koszty zmienne – koszty, które zmieniają się wraz ze zmianą wielkości obrotów, tzn. 

zwiększenie obrotów powoduje zwiększenie całkowitego kosztu zmiennego. 

 
 

 

                Koszty stałe 

 

                   Koszty zmienne 

Rodzaj kosztu Kwota Rodzaj kosztu Kwota 

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

 

Razem koszty stałe         ......................... 

 

Razem koszty zmienne ............................ 

 

8. Przewidywane efekty ekonomiczne prowadzenia działalności gospodarczej – 
analiza finansowa przychodów i kosztów planowanej działalności za 12 miesięcy. 

 

 

Lp. Wyszczególnienie Za miesiąc prowadzonej 

działalności 

Ogółem za pierwszy 

rok prowadzenia 

działalności 

gospodarczej 

1. Przychód ogółem 

 

  

2.   Koszty ogółem w tym: 

 

  

a. - koszty stałe 

 

  

b. - koszty zmienne 

 

  

3.           Zysk brutto (poz.1 – poz.2) 

 

  

4. Podatek dochodowy 

 

  

5.  Zysk netto (poz.3 – poz. 4    
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ANALIZA SWOT 
 
 
9. Mocne strony  
.................................................................................................................................. 
.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................. 

 

10. Słabe strony 

.................................................................................................................................. 

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................. 

 

11. Szanse 

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................. 

 

12. Zagrożenia 
.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................
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................................................................................................................................................. 

 

 

 

 

 

 

                                                        ........................................................................................ 
                                                       data i podpis wnioskodawcy (bezrobotnego, absolwenta CIS, 
                                                           absolwenta KIS, opiekuna)l 

 
 
 
 
 
 
 
 

                                          


